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Capitulo 3
O Perfil das Familias Investigadas.
Condicoes de escolha do estabelecimento de ensino.

E possivel observar, nas referéncias tedricas apresentadas para o estudo da
escolha do estabelecimento de ensino pelos pais, a utilizacdo de alguns conceitos
desenvolvidos por Pierre Bourdieu.

Ball, Gewirtz & Bowe (1994,1995, apud Nogueira,1998), por exemplo,
consideram a escolha de escola uma instancia dentro do ‘campo’ * educacional,
onde os diferentes tipos de capital representam vantagens sociais e sdo utilizados
pelos ‘agentes’ como estratégias de distin¢do e classificacdo social. A escolha da
escola deixa de ser, neste ponto de vista, compreendida como uma agédo ingénua e
individual e passa a ser identificada como “uma dimensdo da luta de classes
simbdlica (e invisivel) pela apropriacdo de bens culturais” (Ball et al., apud
Nogueira, 1998, p.43).

A escolha do estabelecimento de ensino realizada pelos pais para 0s seus
filhos, passa a ser compreendida, portanto, como uma acdo resultante da
adequacdo dos habitus familiares e dos habitus escolares.

Nesse sentido, tornou-se necessario investigar - até onde o instrumento de
investigacao permitiu — questdes relativas a posse e ao uso dos diferentes tipos de
capitais adquiridos pelas familias investigadas.

A caracterizagdo das familias quanto ao nivel s6cio-econdmico e aos seus
“estilos de vida” (aspectos que podem ser utilizados para identificar a constitui¢éo
do habitus familiar), foi realizada com o intuito de que tais dados pudessem ser
posteriormente cotejados com os critérios e estratégias de escolha da escola
reveladas por essas familias, dando indicios dos habitus escolares almejados.

Diante de tais questdes, cabe revelar:

! Na concepcdo bourdiana, os diferentes espagos ou ambientes sociais (escolar, religioso, artistico,
etc) sdo identificados como ‘campos’. Cada campo representa um espaco relativamente autbnomo
na esfera da vida social onde, além de se desenvolver linguagens, valores e regras especificas de
relacionamento e acdo entre as pessoas ligadas aquele espago,travam-se permanentes lutas de
interesses na distribuicdo de privilégios e poder. Nesse contexto, a vida social é compreendida
como um jogo, onde ndo ha acdo desinteressada.As pessoas que compdem 0s espaco social
circulando nos diferentes campos, sdo identificados por Bourdieu como ‘agentes’,para contrapor-
se “ao carater substancialista com que o termo sujeito € normalmente empregado em ciéncias
sociais”. (Branddo, 2000b, p.98).
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= Que ‘tipos’ de familias foram encontrados nos 81 questionarios
respondidos? Como podem ser caracterizados de acordo com a posse de
capital econémico e cultural?

= Que uso essas familias fazem dos diferentes tipos de capital que
possuem?

= De que forma esses tipos de capitais interferiram no processo de

escolha de escola vivenciado por essas familias?

Para a caracterizacdo do perfil das familias pesquisadas, os dados obtidos
através do questionario respondido pelos pais foram cruzados com as informacgoes
obtidas nas entrevistas com orientadores e coordenadores pedagdgicos da escola,
nas fontes documentais, e nos estudos anteriores desenvolvidos sobre a relagéo
familias e escolas.

Paralelamente a apresentacdo dos dados obtidos sobre as caracteristicas
socio-econémicas e préaticas culturais reveladas pelas familias, foram tecidas
algumas questbes preliminares sobre as possiveis interferéncias dessas
caracteristicas no processo de escolha de escola vivenciado pelo grupo

investigado 2, ou seja, das suas condicdes de escolha.

+ Caracteristicas S6cio-Demograficas das Familias.

Os alunos cujas familias foram investigadas possuem entre 7 e 13 anos de
idade, estando a maior parte deles compreendida na faixa etéaria entre 7 e 8 anos,
compondo as turmas de 12 série do ensino fundamental do CSRC (81% dos
questionarios respondidos). Os alunos de 11 e 13 anos de idade compdem o
grupo de alunos novos da 52 série do ensino fundamental (correspondendo a 19%

dos questionarios respondidos pelas familias).

2 Conforme relatado no capitulo I, o questionario foi enviado apenas para as familias dos alunos
novos, matriculados na 12 e 52 séries do ensino fundamental do CSRC, do ano de 2003. Do total de
117 questionarios enviados para serem respondidos pelas familias dos alunos novos, 81 foram
respondidos.Portanto, o perfil das familias apresentado, assim como os dados sobre o processo de
escolha de escola,referem-se apenas as familias dos alunos novos de 12 e 52 série, participantes da
pesquisa, 0 que corresponde a cerca de 6% do total de 1237 alunos da escola (matricula total
inicial em 2003 para os niveis médio e fundamental do CSRC, entre os quais ndo foram
contabilizados os alunos da educagao de jovens e adultos, oferecida no curso noturno pelo CSRC).


DBD
PUC-Rio - Certificação Digital Nº 0212094/CA


PUC-RIo - Certificagdo Digital N° 0212094/CA

Capitulo 3 — O Perfil das Familias Investigadas. 60

Os questionarios foram respondidos predominantemente pelas mées dos
alunos (82%). Os respondidos pelos pais correspondem a 17% do total. Apenas
uma avo respondeu ao questionario enviado as familias. Tais dados podem estar
sugerindo indicios de que, mesmo com maior ocupa¢do no mercado de trabalho
que ha décadas atras (cerca de 89% das mées das familias investigadas exercem
uma profissio) 3, a mde continua tendo a maior participacdo nos assuntos
relacionados a escolarizacdo dos filhos.

Na entrevista realizada com a orientadora educacional da 1% série, foi
apontado, nos ultimos anos, um aumento da participacdo dos pais nas questdes
relacionadas a escolarizagdo dos filhos, inclusive no processo de escolha de
escola.

Embora também tenha sido apontada, na entrevista com a orientadora
educacional, uma maior participacdo dos avdés no acompanhamento da
escolarizacdo e processo de escolha de escola dos netos, devido a sobrecarga de
atividades dos pais dos alunos, tal dado ndo revelou-se significativo através dos
dados obtidos com o questionario.

A grande maioria dos alunos (cerca de 74%), assim como seus pais (70%)
sdo naturais da cidade do Rio de Janeiro. Foram identificados apenas o caso de 1
aluno, 1 pai e 2 mées de nacionalidade estrangeira.

As familias investigadas residem, quase na totalidade (cerca de 97%), nos
bairros da Zona Sul do Rio de Janeiro, regido onde estdo situados os bairros
considerados nobres da cidade, eleita como local de moradia por um grande
percentual das familias pertencentes aos estratos médios e altos da sociedade
carioca.

Sob esse aspecto, consideracGes importantes podem ser destacadas nos
estudos Connel et al.(1995,p.63):

“A organizacdo espacial da cidade em si propria é uma importante forma de
organizagdo social. Como as pessoas organizam sua vida doméstica e seu lazer
depende de onde vivem. E onde vivem, na devida ordem, depende tanto dos
recursos que pessoalmente comandam como do modo que a cidade foi construida
de modo a proporcionar a separacao de classes”.

3 Apenas 4% das mées dos alunos foram classificadas na categoria ‘do lar’.Os outros 7% deixaram
a questdo em branco, sem identificar a principal ocupacéo da méae.


DBD
PUC-Rio - Certificação Digital Nº 0212094/CA


PUC-RIo - Certificagdo Digital N° 0212094/CA

Capitulo 3 — O Perfil das Familias Investigadas. 61

Nesse sentido, nos estudos da relacdo familia-escola, a localizacdo da
instituicdo de ensino deve ser considerada como um dado relevante tanto para a
anélise das caracteristicas institucionais, quanto para a compreensao da relacéo
que esta estabelece com a clientela atendida (Carvalho, 2004, p.110).

Entre os 97% das familias que residem na Zona Sul, apenas 10% moram
no mesmo bairro onde esta situado o Colégio Santa Rita de Cassia, escolhido
pelas familias para a escolarizacao de seus filhos. Estes dados distanciam-se, em
uma primeira leitura, da hipotese do CSRC ser identificado como um “colégio de
bairro”, onde a proximidade do lar seja um critério decisivo na escolha de escolha.

Ainda que representado por um percentual muito baixo (cerca de 3%),
podemos encontrar, entre as familias investigadas, aquelas cujos filhos precisam
“atravessar (diariamente) os tlneis” que separam “o universo” da Zona Sul, das
Zonas Norte e Oeste da cidade para chegarem até a escola escolhida para a sua
escolarizacao.

A esse respeito, é possivel tecer algumas considerac@es. Estudos europeus
apontados por Nogueira (1998) que investigaram estratégias familiares na escolha
da escola, revelam que quanto maior a idade escolar das criangas, maior a
mobilizacdo dos pais para a escolha da escola.

Se considerarmos que em alguns bairros de origem dos alunos - assim
como no entorno destes - existem opgdes de escolas (algumas inclusive citadas no
ranking das melhores) que oferecem o segmento de ensino para o qual as familias
matricularam seus filhos (12 e 5% séries do ensino fundamental), € possivel
identificar uma certa pré-disposicdo dos pais em organizarem seus cotidianos de
forma que os seus filhos possam se deslocar do bairro de onde residem até a
escola escolhida.

Se considerarmos que a maior parte dos alunos das familias investigadas
possuem entre 7 e 8 anos de idade, dependendo de um responsavel para fazer o
seu transporte até a escola, é possivel identificar, através desse movimento de
deslocamento espacial, um certo tipo de investimento familiar na escolarizagao
dos filhos, desde as seéries iniciais do ensino fundamental. Pode-se considerar
ainda que, embora a maior parte dos alunos resida na Zona Sul da cidade, as
caracteristicas e estrutura de grande metrépole do Rio Janeiro exigem para o

deslocamento de um local para o outro, mesmo entre bairros relativamente
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proximos, um certo tempo disponivel, principalmente nos horarios de rush, que
geralmente coincidem com os horarios de entrada e saida das escolas.

Contudo, para que tais dados fossem considerados de maneira mais
conclusiva, seria necessaria a investigacao do tempo de deslocamento do aluno de
sua residéncia até a escola, e ainda, o local de trabalho dos pais a fim de conferir
uma possivel ‘comodidade’ na associacdo de trajetos de pais e filhos (aspectos
estes que ndo foram considerados no momento de elaboracdo do questionario).

Os responsaveis pelos alunos que responderam ao questionario, possuem
entre 27 e 73 anos de idade, estando a maior parte deles (49%) compreendida na
faixa etaria entre 31 e 40 anos de idade.

No que se refere ao estado civil dos pais, 58% sdo casados. Em relacdo a
constituicdo familiar, em 69% dos casos as familias podem ser consideradas como
familias nucleares, ou seja, a maior parte dos alunos mora com o pai, a mae €, 0s
que possuem, com os irmaos. Contudo, foi possivel identificar, em diversas
familias, empregadas domesticas (31%) e outros parentes residindo na mesma
casa que o aluno (cerca de 40% no total, que residem com parentes como avos,
companheiro (a) da mée ou pai, com tio(a) ou primos).

A maioria das familias investigadas possui dois filhos (47%). Familias que
possuem apenas um filho somam um total de 36%. As familias mais numerosas
constituem os menores percentuais encontrados (16% com trés filhos e 1% com
quatro).

Aspectos relacionados ao numero de filhos na familia, assim como a
posicdo do filho na ordem cronoldgica de nascimento, tém sido considerados
como diferenciais nos estudos que pretendem investigar o investimento das
familias na escolarizacdo de sua prole. As estratégias familiares ‘de reproducéo,
de fecundidade, de matriménio, de herancas econémicas e educativas’ sao
geralmente identificadas como estratégias de manutencdo ou ascensdo da classe
social (Bourdieu,1997 apud Romanelli, 2003).

Mas, se por um lado, as taxas de fecundidades menores sdo geralmente
associados as familias com um nivel socio-econdmico alto (Carvalho, 2004), tal
fator deve ser cuidadosamente reavaliado, a0 menos no contexto brasileiro, onde
ndo faltam familias pequenas e pobres.

Trazendo o foco para o processo de escolha de escola como investimento

escolar, pode-se afirmar que a escola eleita pelos pais investigados para a
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escolarizacdo de seus filhos, foi escolhida em 44% dos casos (entre os pais que
possuem mais de um filho-52%), para os filhos primogénitos, e em 42% dos casos
para o 2° filho na ordem cronoldgica de nascimento. O menor percentual do
processo de escolha de escola relatado nos questionarios se refere a escolha para
os filhos cacgulas (3° e 4° filho na ordem de nascimento).

Se considerarmos a pequena diferenca de pontos percentuais entre as
familias cuja escola foi escolhida para o 1° ou 2° filho, e ainda, a escolha dessa
renomada escola para os filhos cagulas, pode-se afirmar que o investimento dos
filhos para uma escolarizacdo de ‘exceléncia’ ndo é privilégio dos primogénitos,
a0 menos no grupo investigado.

Estudos anteriores sobre trajetorias escolares (Nogueira, 1991) indicaram
como caracteristica de algumas familias (especialmente as de camadas médias e
baixas) lancarem mé&o, além da estratégia de fecundidade, de estratégias
educativas para o alcance da mobilidade social almejada e manutencgéo da posicao
no espaco social. Assim, as ‘fichas’ sdo apostadas nos filhos mais velhos, que
possuem um ‘ligeiro privilégio’ em termos de formacdo académica, tendendo a
atingir niveis mais altos de escolaridade.

Ja no caso das elites, a estratégia de fecundidade pode ser até considerada
como forma de manter a posicdo social (visto que grande parte das familias
possui, em média, dois filhos). Contudo, no que se refere as estratégias educativas
desta parcela da sociedade, é possivel constatar que “o numero de filhos nédo
exerce efeito sobre os resultados escolares” (Fourastié, apud Nogueira, 1991).

No que se refere ao tipo de ocupacdo profissional exercido pelas familias,
foi possivel constatar através dos dados do questionario, que os pais dos alunos
investigados possuem, em sua maioria, apenas um tipo atividade profissional
(64%). No entanto, a area de atuacdo dos pais é bastante diversificada: foram
citadas cerca de 30 profissbes (ou ocupacdes) diferentes nas diversas areas
(humanas, exatas e artisticas) para caracterizar a area de atuagdo dos pais, e cerca
de 38 profissdes para a caracterizacdo da area de atuacdo das maes (também nas
diferentes areas).

Vale ressaltar, que na maior parte dos casos, as profissdes citadas exigem
formagdo de nivel superior. No caso dos pais, obtiveram maior indice as
profissbes de médicos, engenheiros e analistas de sistemas. Entre as maes,

médicas, professoras e funcionérias publicas.
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Embora haja a tendéncia, em alguns estudos sobre escolha de escola, de
associar as praticas de escolha das familias ao tipo de atividade profissional dos
pais, ndo foi identificado na analise dos dados, nenhuma relagdo especifica da
profissdo dos pais com os critérios e estratégias de escolha de escola revelados.

Considerado este aspecto e a variedade de profissdes/ ocupagOes citadas,
um panorama geral sobre a principal atividade profissional das familias pode ser
observado, através do tipo de vinculo que possuem entre os diferentes setores do

mercado.

Pai

Empresario 13
Funcionario Publico 15
Funcionario do setor Privado 18
Profissional liberal ou autbnomo — 31
‘ ‘ 2‘5 3‘0 3‘5

0 5 10 15 20

Mae
Funcionario Publico 20
Funcionario do setor Privado 22
Profissional liberal ou autbnomo 26
0 5 10 15 20 25 30

O maior percentual em relagdo ao tipo de vinculo profissional das familias
investigadas, estad associado aqueles que se classificam como profissionais liberais
ou auténomos (36% dos pais e 31% das médes). O vinculo com o setor privado
representa o segundo maior percentual na principal atividade profissional exercida
pelos genitores dos alunos (26% das mées e 21% dos pais), superando 0 nimero
de pais cuja profissdo estd vinculada ao funcionalismo publico (24% das mées e
18% dos pais). Os empresarios constituem o 4° maior grupo de profissionais nas

familias pesquisadas, constituido por 15% dos pais e apenas 5% das mées.
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Outros tipos de vinculos profissionais apareceram de forma menos
expressiva (comerciantes,militar, aposentado, estudante e integrante de ONG -
organizacdo ndo governamental).

Mesmo tendo sido diagnosticado que o maior percentual dos pais (64%)
possui apenas uma atividade profissional,35% dos respondentes declararam que as
despesas com escolarizacdo dos filhos ndo impdem sacrificios a familia. No
entanto, para o restante das familias (cerca de 65%), o investimento na
escolarizacdo dos filhos implica em algum tipo de planejamento familiar, seja
através de um maior controle das despesas (rentncia a viagens de lazer ou férias,
controle mais rigido de despesas opcionais), na busca de maior captacdo de
recursos (trabalho secundario, auxilio da empresa ou de familiares) ou de
descontos na mensalidade e bolsas de estudo.

Sob esse aspecto, cabe ressaltar ainda a resposta oferecida por um
responsavel * no item ‘outros’ do questionario, identificada como a que melhor
define a sua situacdo, quando questionado se a despesa com a escolarizacdo dos
filhos gera algum tipo de sacrificio & familia. A resposta ‘optamos por filho Unico’
revela claramente a existéncia de uma estratégia de fecundidade, antecedendo a
estratégia educativa da escolha da escola para o investimento na educacdo do
filho.

No entanto, tais dados ndo revelam-se, ainda, suficientes para identificar
até que ponto, o preco da mensalidade escolar pesou como critério de escolha do
estabelecimento de ensino. Representam, ao menos, um indicio de que, se para
35% das familias a educacdo dos filhos ndo gera nenhum tipo de sacrificio na
despesa familiar, no processo de escolha de escola dos 65% restante das familias
investigadas, houve uma pré-disposicdo por parte das familias no sentido de fazer
algum esforco para investir na “boa” educacéo de seus filhos.

Consideradas as principais caracteristicas socio-demograficas (e a breve

associacao destas a alguns fatores de condi¢bes socio-econdmicas) das familias

* Durante a andlise dos dados obtidos nesta pesquisa, foi possivel observar a representatividade de
algumas questBes isoladas, expressadas principalmente através das respostas que 0s responsaveis
forneciam quando ndo ‘se identificavam’ entre as opgles de respostas existentes no questiondrio,
ou quando sentiam necessidade de complementa-las com alguns comentarios. Tal fator chamou
ainda mais a atencdo para uma expressdo de Maria Alice Nogueira, citada por Romanelli, no grupo
de estudo de Sociologia da Educacdo na 26° ANPED/2003: quando se trata de pesquisa qualitativa,
‘0 estatisticamente insignificativo, torna-se sociologicamente significativo’.
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pesquisadas, vejamos, a seguir, como tais caracteristicas contribuem para a
identificacdo da posicdo ocupada por essas familias na estratificacdo social

brasileira.

+ Posicdo Socio-Econdmica na Estratificacdo Brasileira.

A identificacdo e classificacdo de uma determinada populacdo pesquisada
entre os diferentes segmentos da sociedade brasileira € um desafio que se imp&e
aos pesquisadores de diversas areas de estudo, que pretendem investigar o
comportamento de determinada camada social.

De acordo com informacdes do ANEP ° (Associacdo Nacional de
Empresas de Pesquisa), enquanto nos Estados Unidos a classificacdo social é feita
por renda e na Europa por ocupagéo no trabalho, no Brasil, a utilizacéo isolada de
criterios como renda mensal, escolarizacdo ou ocupacdo no mercado nao sao
adequados para identificacdo das diferentes camadas sociais.

A utilizagdo de tais critérios de forma isolada para classificacdo dos
diferentes segmentos sociais, ndo é adaptavel a realidade brasileira pela grande
informalidade existente no mercado de trabalho do nosso pais.

Tal informalidade revelou-se expressiva nesta pesquisa, através dos dados
obtidos com o questionério aplicado as familias dos alunos, visto que a principal
ocupacdo dos pais e maes das familias investigadas foi caracterizada na categoria
de ‘profissionais liberais ou auténomos’, atingindo o maior percentual entre as
opcdes de vinculo profissional.

Apos alguns anos da existéncia e utilizacdo de mais de um critério, o
mercado adotou um critério de classificagdo econdmica comum, que pretende
restabelecer a unicidade dos mecanismos de avaliacdo do potencial de compra dos

consumidores. O novo sistema, batizado como Critério de Classificacdo

° www.anep.org.br - A ANEP, iniciou suas atividades em 1992, quando um grupo de empresas de
pesquisas reuniu-se e fundou a entidade, representando hoje mais de 85% do faturamento do
mercado de pesquisa nacional. Tem como trabalhos de destaque o desenvolvimento do Critério de
Classificagdo Econdmica Brasil (CCEB) que segmenta a populacdo em classes A, B, C, D e E,
orientando o mercado dentro destes parametros e o Controle de Qualidade dos Respondentes de
Pesquisa Qualitativa (CRQ), um banco de dados com mais de 650 mil registros de participantes
em pesquisas). Em fevereiro de 2004 passou a se chamar ABEP (Associacdo Brasileira de
Empresas de Pesquisa), resultado da fusdo com a ABIPEME (Associacdo Brasileira de Empresas
de Pesquisa de Mercado).
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Econdmica Brasil (CCEB) tem a funcao de estimar o poder de compra das pessoas
e familias urbanas, abandonando a pretensdo de classificar a populacdo em termos
de “classes sociais’, definindo a divisdo de mercado como ‘classes econdmicas’.

Hoje, os institutos de pesquisa de estatistica e de mercado brasileiro
utilizam o mesmo metodo para definir as classes de consumo. O CCEB atribui
pontos a cada familia de acordo com as suas caracteristicas: grau de instrugédo do
chefe de familia, a posse de bens de consumo duraveis (automoveis,
eletrodomeésticos), as condi¢des de moradia (forma de ocupacdo do domicilio,
numero de cdmodos), e se a familia tem ou ndo empregada(s) doméstica(s).

Uma vez definida a classe, sabe-se em média a renda familiar do grupo. As
classes A,B,C,D e E representam os grandes grupos. De acordo com a pontuagao
atingida, a familia é classificada como Al, A2, B1, B2, C, D ou E. A associacéo
de nameros as letras revela a populagdo segmentada dentro de uma mesma classe
econdmica.

Seguindo os critérios do CCEB e dos dados sobre os Padrbes de Vida
(PPV) utilizados pelo IBGE, como podemos situar as familias investigadas no
atual contexto brasileiro?

De acordo com os dados divulgados na midia e atualizados pelo indice
Nacional de Precos ao Consumidor (INPC/IBGE) no dltimo ano, a populacéo

brasileira estava segmentada da seguinte forma:

Tabela 3

-

AN Renda Média Familiar - (em R$)
Classe Al Classe A2 Classe B1 Classe B2 Classe C Classe D Classe E
10.803 6.433 3.887 2.314 1.285 588 287

Fonte: Associacdo Nacional de Empresas de Pesquisa e Target (2003)

Tomando como parametro os valores e grupos econémicos estabelecidos
pelo IBGE, as familias investigadas nesta pesquisa poderiam ser identificadas, de
acordo com a renda mensal familiar que possuem, entre os grupos A e C,

distribuidas da seguinte forma:
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Tabela 4

Classificagao da classe econdmica das familias investigadas

Classe A1 | Classe A2 Classe B1 Classe B2 Classe C Classe D Classe E

62% 36% 0% 0%

- 2% das familias investigadas ndo revelaram a renda familiar.

As familias pertencentes ao grupo A (que constitui a maioria ho conjunto
das familias pesquisadas através da escola) sdo identificadas como elite
econdmica. A maioria dos analistas considera como classe média, os grupos C e
B. No entanto, algumas diferencas de leitura podem ser encontradas na
classificacdo social da populacdo, devido a grande diferenca de distribuicdo de
renda encontrada em nosso pais e da conseqiiente estratificacdo interna entre 0s
grupos de uma mesma classe economica.

A renda média mensal de cada familia foi investigada através de uma

estimativa estabelecida entre faixas de salarios minimos ®©

, que depois de
calculados foram aproximados dos valores estabelecidos como padrdo pelo CCEB

no ano de 2003 (tabela 3). Foram obtidos como resposta 0s seguintes indices:

N Entre5e 10
) N&o resposta salarios
Acima de 40 2.47% He
minimos

salarios

8,64%

minimos
13,58%
Entre 10 e 20
salarios
minimos
Entre 30 e 40 27,16%
salarios
minimos
24,69% Entre 20 e 30
salario
minimos
23,46%

® Valor do salario minimo em 2003: R$ 240,00. As opcles de respostas em faixas salariais
tornaram a aproximacgdo com os valores estabelecidos pelo CCEB/IBGE um trabalho laborioso
frente a distancia de valores existente entre algumas faixas salariais.
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Considerando essa grande variacdo na distribuicdo de renda media familiar
entre 0 mesmo grupo econémico, se analisada cada categoria de forma isolada, as
familias investigadas podem ser caracterizadas da seguinte forma:

- O menor percentual das familias investigadas (cerca de 9%) recebem entre 5 e
10 salarios minimos (R$ 1.200 a 2.400), podendo ser identificadas, portanto,
como pertencentes aos grupo C e B2, consecutivamente os niveis mais baixos da
estratificacdo interna da classe média.

-A maior parte das familias investigadas (cerca de 27%) possui a renda mensal
entre 10 e 20 salario minimos, sendo identificadas entre as familias pertencentes
ao estrato economicamente mais privilegiado da camada média (classe media
alta).

- As familias que recebem entre 20 e 30 salarios minimos representam cerca de
23% do total das familias pesquisadas, com apenas 2 pontos de diferenca no
percentual entre as que recebem entre 30 e 40 salarios( cerca de 25%). Ambos 0s
grupos foram classificados, pela renda média mensal, como familias pertencentes
a elite econémica brasileira, ainda que representada pelo nivel mais baixo na
estratificacdo da elite (classe A2).

- Cerca de 14% das familias investigadas podem ser consideradas como parte

integrante da classe Al.

A partir de tais caracteristicas, ja seria possivel estabelecer, a principio, um
perfil das familias dos alunos novos do CSRC matriculados da turma de 12 e 5?
série do ensino fundamental no ano de 2003.Contudo, numa pesquisa qualitativa,
raramente a definicdo de classe exclusivamente pelo critério econdmico se torna
satisfatoria para a definigdo do perfil da populagéo investigada.

De acordo com as orientacbes da propria ANEP (considerada na
metodologia de diversas pesquisas), para se obter uma boa classificacdo em
pesquisas qualitativas é de fundamental importancia que se obtenha 0 maximo de
informacdo (vidvel ou razoavel) sobre os respondentes, incluindo seus
comportamentos de compra, de interesses e preferéncias, de lazer a até mesmo,
quando possivel, caracteristicas da personalidade.

Seguindo tais orientacGes, para a identificagdo do perfil das familias
investigadas, serdo considerados nos itens a seguir, os dados obtidos sobre o perfil
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académico e o acesso a informacdo dessas familias, assim como seus gostos e

preferéncias identificados através das praticas culturais reveladas.

+ Perfil Académico e Herancga Escolar.

Um panorama geral sobre a escolarizacdo das familias investigadas
permite diagnosticar que os pais dos alunos novos da 12 e 5% do ensino
fundamental (2003) do CSRC possuem um alto nivel de formagdo académica:
cerca de 74% dos pais e 76% das maes possuem nivel universitario. Entre os
primeiros, 7% sdo pos-graduados. Este percentual aumenta para 9% quando se
refere a titulacdo das maes.

Os maiores percentuais obtidos nas informag0es sobre o grau de instru¢éo
dos avés (maternos e paternos) dos alunos, cujas familias constituiram objeto de
estudo desta pesquisa, tambeém estdo associados ao nivel superior (46% dos
maternos e 40% dos avés paternos). Em relacdo a formacdo académica das avos,
predomina a formacdo no nivel médio (35% das avds maternas e 31% das
paternas). No entanto, € possivel encontrar ainda, entre as avos dos alunos, um
percentual razoavel entre as que possuem formacdo universitaria (30% as
maternas e 26%,as avos paternas).

Sob esse aspecto, é importante considerar na constituicdo familiar desses
alunos, a presenca de mais de uma geracdo com nivel superior. Esse dado pode
estar representando indicios de um suposto investimento na educacéo dos filhos,
em um movimento através dos qual os alunos possam estar recebendo a ‘heranca
escolar’ dos pais.

No que se refere a rede de ensino, tanto a escolarizagdo dos pais quanto,
das mées dos alunos se deu, predominantemente, na rede privada de ensino nos
niveis fundamental e médio. Ha, no entanto, uma inversdo deste quadro quando a
escolarizacdo se refere a formacdo no nivel superior e na pos-graduacdo
(especializacdo, mestrado e doutorado) dos pais, que foram realizadas
predominantemente em instituicGes publicas. No caso dos niveis de graduacao e
especializacdo das maes, prevaleceu a frequéncia na rede privada de ensino (assim
como o ensino médio e fundamental), embora o mestrado e doutorado tenham
sido realizados de forma predominante, na rede publica de ensino, por aquelas que

atingiram a este grau de instrucao.
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Esse tipo de trajetoria de escolarizacdo pelas redes de ensino privada e
publica, freqlientadas, nesta ordem, para a formacdo nos niveis fundamental e
médio, e graduacdo e pos-graduacdo é geralmente associada as praticas familiares
de classes economicamente privilegiadas (ou, a0 menos, com intencdo de ocupar
uma melhor posicdo na escala social através da escolarizacao).

Um outro aspecto de destaque na formacdo destas familias (e de distin¢do
tanto no meio académico, quanto no meio profissional e social) pode ser
observado atraves indice elevado dos pais e maes investigados, que possuem
dominio de pelo menos uma lingua estrangeira. O percentual atinge quase a
totalidade de pais investigados: cerca de 99%.

Se por um lado, o dominio de uma segunda lingua parece ter sido um
aspecto valorizado na formagdo dos pais dos alunos cujas familias foram
investigadas, por outro, se esse aspecto estiver sendo igualmente valorizado na
educacéo dos filhos, aparentemente tal formacéo néo esta sendo delegada a escola,
visto que o dominio de uma segunda lingua ndo aparece em nenhum momento
como destague no projeto e na pratica do CSRC, escolhido para seu filho.

Considerados os aspectos relevantes para a identificagdo do perfil
académico, passarei a revelar, por ora, algumas préaticas cotidianas das familias
investigadas, que podem contribuir para complementar (no contexto deste

trabalho) a tentativa de tracar um perfil sobre essas familias.

4 O Acesso as Informacdes e as Praticas Culturais

Uma andlise geral sobre os recursos de acesso a informacdo e as praticas
culturais cotidianas das familias investigadas, permite afirmar que os alunos novos
da 12 e 52 séries do ensino fundamental do CSRC séo constituidos por familias que
caracterizam um grupo favorecido ndo s6 no que se refere a constituicao de capital
econdmico e cultural, como também de capital informacional e social.

A grande maioria das familias investigadas tem acesso as novas
tecnologias de informacéo e entretenimento em suas casas, como por exemplo,
computador (91%), internet e TV a cabo (84%).

Entre as atividades mais frequentes na rotina semanal das familias

destacaram-se a leitura ndo-técnica (60%) e assistir televisao (56%).
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Os jornais e noticiarios sdo os tipos de programas assistidos com mais
freqliéncia pelas familias (72%), seguidos dos filmes/ seriados (47%) e de
documentarios (30%). O indice dos 3 programas preferidos pelos respondentes do
questionario acompanhou a hierarquia dos assistidos com maior freqiéncia
(jornais 40%, filmes 23% e documentarios 12%).

No que se refere ao habito de ler, mais da metade dos responsaveis que
responderam ao questionario declarou possuir uma relacdo prazerosa, de lazer
com a leitura, classificando-a como o maior indice percentual entre as diversdes
preferidas (56%).

A leitura manifestada como forma de entretenimento nas praticas culturais
dessas familias € reforcada quando, na mesma questdo (sobre o tipo de relacao
gue os respondentes possuem com a leitura), o 2° maior indice (38%) é
representados pelos responsaveis que assinalaram a satisfacdo em freqlentar
livrarias e bibliotecas.

Em 94% dos casos os pais afirmaram ler regularmente algum jornal ou
revista. Entre os tipos de jornais e revistas mais citados foram identificados com
maior percentual os que possuem maior circulagdo entre estratos sociais mais
favorecidos economicamente da populacgéo carioca.

O romance é o género literario preferido pelos respondentes (53%)
seguidos dos textos técnicos (27%) e as biografias (25%).Em relacdo a
procedéncia dos livros, sdo, no geral, comprados em livrarias (78% das respostas).
Estes dados revelam a posse de capital cultural das familias manifestando-se néo
s6 na forma institucionalizada (observado através dos titulos escolares) como
também na forma objetivada (observado através da aquisicdo de livros).’

No que se refere a rede de relagdes e circulagdo social estabelecidas por
essas familias, podem ser considerados os seguintes aspectos: as familias viajam
bastante, entre diversos estados dentro e fora do pais.Cerca de 91% dos
respondentes declararam ter viajado nos ultimos cinco anos. Na maior parte dos
casos (citado em 84% das respostas) os respondentes viajam com a familia, em
situacOes de lazer (95%). Dessa forma, as familias sdo expostas as diferentes

experiéncias culturais pelos espacos onde circulam.

" Para uma explanacdo detalhada da nocdo de capital cultural sob as suas trés formas de
manifestagdo (incorporado, objetivado e institucionalizado), ver o texto de Pierre Bourdieu — Os
Trés Estados do Capital Cultural (in: Catani & Nogueira, 2001).
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As areas publicas de lazer, os cinemas e 0s restaurantes foram,
respectivamente os tipos de lugares citados como os mais freqlentados pelas
familias (com indices de 42%, 40% e 37%, respectivamente).

Contudo, a hierarquia ndo é a mesma quando passamos da ‘rotina’ para ‘o
gosto’. E possivel identificar uma alteracdo (e até mesmo inversdo) dos indices
guando comparados os trés lugares que as familias mais fregiientam e os trés tipos
de programas que a familia mais gosta de fazer. As areas publicas de lazer, por
exemplo, presentes nas respostas de 42% dos pais como um dos lugares mais
freqUentados na rotina mensal das familias, ocupa somente o sétimo lugar no
gosto das familias.

Lugares como shoppings, clubes, casa de amigos e parentes que aparecem
com indices superiores a 20% na rotina mensal nas praticas de lazer das familias,
aparecem ‘no gosto’ das mesmas com uma brusca queda do percentual, com
indices variando entre 6% e 12%. Por outro lado, lugares como centros culturais,
museus, galerias, shows e concertos de musica ou ballet, citados por menos de
10% dos pais como os lugares mais freglientados pelas familias, possuem um
indice superior a esta marca quando se trata do gosto das familias, indicando que
freglientam esses lugares menos do que gostariam.

O surgimento de praticas de lazer como freqlientar cinemas,restaurantes,
casa de amigos e paréntese e as areas publicas de lazer também sdo detectadas por
Branddo & Lelis (2003,p.17) na pesquisa desenvolvida sobre a escolarizacdo dos
filnos de elites académicas. Através deste trabalho, foram levantadas algumas
hipbteses sobre as possiveis mudancas no capital cultural das elites brasileiras,
onde as autoras destacam “a necessidade de buscar outras referéncias de analise
que déem conta de uma relagdo mais contextualizada com a cultura, seja ela
letrada ou de massa entre as elites intelectualizadas”.

Tal necessidade é diagnosticada diante da problematizacdo feita por
diferentes autores (Canclini,1995; Sarlo,1997, entre outros apud Branddo & Lelis,
2003), no que se refere a utilizacdo da literatura, da musica classica e da arte
erudita como base para a suposi¢do de consumo cultural das elites nas sociedades
ocidentais contemporaneas.

Outros aspectos referentes as praticas culturais das familias investigadas
podem ser associados as caracteristicas da escola escolhida para a escolarizacdo

de seus filhos. 85% das familias investigadas declararam possuir uma orientacao
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religiosa, dos quais apenas 16% declararam-se praticantes. Embora tenham sido
citadas até cinco religides diferentes, a grande maioria das familias (cerca de 87%
dos que declaram possuir uma religido) é composta por pais catolicos.

Embora a fala do coordenador académico sugira que o fato da escola ser
identificada como fiel a congregacéo catdlica em sua missédo ndo seja um aspecto
de peso na escolha da escola pelos pais, a orientadora pedagdgica da 12 série, ao
identificar o Brasil ‘como um pais catolico’, afirma acreditar que a orientacao
religiosa pode estar embutida no projeto de escolarizagdo das familias que buscam
0 Colégio Santa Rita de Cassia.

No que se refere a participacdo dos pais dos alunos em movimentos ou
projetos sociais realizados fora da escola, o indice obtido indica, neste aspecto, um
pequeno distanciamento entre as praticas culturais das familias e o projeto
pedagogico da escola.

Apesar do desenvolvimento de projetos sociais envolvendo os alunos do
colégio e seus familiares, assim como a participacdo em questdes politico - sociais
sejam citados pelos coordenadores e orientadores do CSRC como aspectos
diferenciais e caracteristicas do sucesso da escola, a maior parte dos pais (75%)
declara ndo participar de nenhum tipo de projeto ou movimento social fora da

escola, delegando, aparentemente, esta fungédo a escola na formacao de seus filhos.

Através dos dados obtidos sobre os aspectos sdcio-econdmicos e as
praticas culturais das familias investigadas, pode-se afirmar que o grupo
pesquisado ocupa uma posicdo privilegiada na estratificacdo social brasileira
apresentando caracteristicas de uma elite econémica intelectualizada, detentora de
capital cultural, social e informacional.

Contudo, devemos considerar o alerta feito por Héran (apud Nogueira,
1998) para a necessidade dos estudos sobre a escolha do estabelecimento de
ensino ndo serem relacionados de forma mecénica a classe social de
pertencimento do grupo investigado.

Na concepcdo do autor francés, as investigacdes sobre a escolha do
estabelecimento de ensino devem levar em consideracdo os valores dos pais
(expectativas, aspiracOes, e etc) que incidem fortemente no processo de escolha,
sendo responsaveis pela diversidade e complexidade dos dados encontrados nos

criterios utilizados por diferentes grupos familiares.
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Do mesmo modo, Ballion (apud Nogueira, 1998) identifica que a variacdo
nas modalidades de escolhas esté relacionada a diversos fatores, correlacionados
ao nivel socio-cultural das familias. Entre eles, destacam-se: o julgamento familiar
sobre o valor escolar do filho, a apreciacéo de chances futuras, o projeto educativo
perseguido, a imagem do estabelecimento escolar e a informacéo sobre o sistema

de ensino.

Diante das caracteristicas socio-econémicas das familias investigadas, e as
consideragdes citadas acima, atingimos o cerne da questao:

= Quais 0s aspectos socio-culturais que estdo embutidos no processo de
escolha de escola vivenciada por essas familias?

= Como se caracteriza esse processo de escolha de escola?

= Que tipos de instrumentos e estratégias essas familias lancam méo no
momento da escolha?

= De que maneira as caracteristicas identificadas no perfil das familias
interferem no processo de escolha da instituicdo de ensino para a
escolarizacédo de seus filhos?

Essas sdo algumas das questdes que irdo nortear a apresentacdo e analises

dos dados abordados no proximo capitulo.


DBD
PUC-Rio - Certificação Digital Nº 0212094/CA




